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（新規開拓した FAXDM のレスポンスの束） （ヒット率 1％の FAXDM原稿） 

 

今回あなたに公開する集客モデルではまず FAXDMを使って大量集客を実現していきます。FAXDMの原稿は「助成金を分か

りやすく解説した小冊子を無料進呈します」とオファーするものです。FAXDM と聞いて、「そんな時代遅れの方法が今でも通用

するのか？」と思っているかもしれません。しかし、その成果はご覧のとおりです。 

この集客モデルで使う FAXDM のヒット率は平均 1％です。つまり、対象 1,000 件に FAXDM を送信すると、おおよそ 10 件

程度の見込客を集客できるということです。ちなみに1,000件の FAXDM送信にかかるコストは1万円程度です。ヒット率1％

と聞いてもピンと来ないかもしれませんので補足しておきます。 

 

一般的にはソコソコの出来の FAXDMでもヒット率は0.3％程度と言われています。しかしこの FAXDMは違います。平均

1％ですから、それと比べると 3倍以上のヒット率ということになります。 

 

では、なぜこの FAXDMのヒット率は高いのか？ 

それは FAXDM の原稿に秘密があります。実は FAXDM には２種類あります。反応がまったくない FAXDM と、反応の高い

FAXDMです。おそらくあなたの FAX機にも日々たくさんの FAXDMが送られてきていることでしょう。 

 

しかし、残念ながら、それらの大半は前者です。内容を読まれることもなく、ゴミ箱へ直行の運命です。ときには「勝手に送ってくる

な！」と憤慨されることだってあるでしょう。一方、反応の高い FAXDMは違います。FAX送信後、早ければ数分後にはレスポン

スが戻ってきます。クレームにしてもごくわずか。FAX返信で「今後は FAX不要」と返ってくるだけ。 

 

論より証拠です。次ページをご覧ください。 

実際に返信されて来た FAXDM（返信欄）の一部を公開いたします。 

❶
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❷

次にこの集客モデルでは FAXDM を送信してレスポンスのあった見込客には「助成金小冊子」を郵送するわけですが、その際に

「助成金無料診断」をオファーしたDMパッケージを同封します。ここでいうDMパッケージとは「助成金小冊子」の他、次の資材

を同梱したもので、あなたに代わってセールスの役目を果たしてくれるツールのことです。 

 

（DMパッケージを読んで FAX返信されてきた助成金事前診断シートの束） 

 

ＤＭパッケージの内容： 

-------------------------------------- 

❶ 発信封筒 

❷ 送り状 

❸ 助成金小冊子 

❹ セールスレター 

❺ チラシ 

❻ よくある質問 

➐ 事務所案内 

❽ 助成金事前診断シート 

すると、どうなるか？ 

次のように DM パッケージを読んだ見込客から「助成金事前診断シート」が続々と FAX で戻って来るわけです。見込客は助成

金事前診断を希望しています。しかも、こちらの用意した質問項目に記入のうえFAXで返信してくれています。この時点で「いか

に確度の高い見込客か？」があなたにもお分かりいただけるはずです。 

論より証拠です。次ページをご覧ください！ 

実際に FAX返信されてきた助成金事前診断シートの一部を公開いたします。 ＞＞＞ 
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【一生新規開拓に困らない仕組み】 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

以上はこの集客モデルの実績のほんの一部ですが、最後にあなたにイメージしてもらいたいことがあります。以下のリストの束をご

覧になってください。このブ厚いファイル 2冊分です。数にすると 1,131件あります。これはこの集客モデルで使っているたった1通

の FAXDM原稿で集めたものです。もちろん自慢をしたくてこんな話をしているわけではりません。 

 

では、何なのか？ 

ここであなたに質問です。今、目の前にこれだけのボリュームの見込客リストがあります。そして、これらが全部、あなたのものだった

とします。そんなあなたが今後、飛び込み訪問やテレアポなどして、多大な時間と労力、そして、断りのストレスと格闘しながら、ま

たゼロから新規開拓をする必要があるでしょうか？…ないですよね。（もちろん、やってもかまわないのですが）そんなことをしなく

ても、目の前のリストをフォローアップするだけで、勝手に見込客から引き合いが入ってくるからです。その方が「早くて」「簡単

で」「低コストで」、そして何よりも「確実」でしょう。 

（※これだけのリストがあればフォローだけで勝手に見込客から引き合いが入ります） 

もちろん、ここからさらに見込客リストを増やすのもいたって簡単です。ターゲットとする業種・業界を変えれば、また同じように大量

集客できると分かっているからです。ひと度、FAXDMで大量集客したら、後はDMパッケージを送って見込客から「助成金無料

診断シート」が返って来るのを待てばいい。そうして見込客から「助成金無料診断シート」が返って来たら、今度は見込客を訪

問して、台本に従って「助成金申請コンサルティング」のプレゼンテーションを行うだけ。ここまで進めば、コミュニケーション能力が致

命的でない限り、9割方は受注に至ります。 

 

このような【一生新規開拓に困らない仕組み】を今すぐ手に入れたい方は『開業社労士｜集客モデル完全パッケージ』をぜひご

検討ください。1年で545件の関与先を新規開拓した集客モデルを、あなたの事務所名でそっくりそのままお使いいただけます。 

http://sr.tantoueigyou.com/

